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Descrizione

Questo libro di Daniel Crosby esamina i fattori neuroscientifici, sociologici e psicologici che influenzano le nostre decisioni

sugli investimenti e propone interessanti soluzioni pratiche per aiutarci a migliorare i nostri comportamenti, con l'obiettivo di

aiutarci a ottimizzare i rendimenti finanziari. L'autore, prima di guidarci alla costruzione di un valido portafoglio di

investimento, studia le principali caratteristiche della natura umana nella convinzione che solo quando si arriva a una profonda

comprensione del "perché" si può capire "come" si devono gestire gli investimenti. Ciò consente di trovare le soluzioni concrete

per riuscire ad affinare i processi decisionali e ridurre gli errori. L'opera si compone di quattro parti: La prima parte spiega gli

impedimenti sociologici, neurologici e fisiologici che ostacolano un buon processo decisionale, consentendoci di capire come i

fattori esterni influenzino le nostre scelte, e l'impatto di queste pressioni sulle scelte negli investimenti. La seconda parte

tratta le quattro principali tendenze psicologiche che influenzano il comportamento negli investimenti, tendenze che ci

permettono una migliore comprensione del nostro comportamento e che costituiscono una lente attraverso cui valutare le

decisioni di ogni tipo. La terza parte illustra i "perché" della prima e della seconda parte e fornisce un quadro di riferimento che

ci aiuta a gestire i nostri risparmi in modo consapevole, consci delle nostre carenze contestuali e comportamentali. La quarta

parte ci guida a comprendere le basi psicologiche degli approcci di investimento più diffusi, come il value e il momentum, e

apprezzare il motivo per cui i metodi di investimento di successo hanno nella psicologia comportamentale il loro aspetto

vitale. La ricchezza, in effetti, ha a che fare sia con il benessere psicologico sia con quello finanziario. L'investitore

comportamentale si propone di arricchire i lettori nel senso più olistico del termine, fornendo gli strumenti per accrescere la

loro ricchezza e la loro conoscenza.

Rimaniamo a disposizione per qualsiasi ulteriore chiarimento allo 0461.232337 o 0461.980546
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www.LibriProfessionali.it è un sito di Scala snc Via Solteri, 74 38121 Trento (Tn) P.Iva 01534230220

mailto:servizioclienti@libriprofessionali.it
mailto:servizioclienti@libriprofessionali.it

