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Descrizione

Una vera miniera d'oro! Un libro fresco e splendente". Daniel H. Pink

"Questo non è solo un libro stimolante sulle domande, è anche pieno di risposte pronte all'uso". Adam Grant

"Secondo Berger, le semplici domande sono uno degli strumenti più efficaci nel mondo del business. Il libro delle domande

brillanti è una selezione delle migliori, raccolte da un gran numero di leader, accademici e imprenditori". Inc.

"Prendete Warren Berger e il suo libro come guida per imparare a porre non solo domande più brillanti, ma anche più

importanti. Potrebbe fare la differenza tra una vita piena di cose da fare e una che conti davvero". Greg McKeown, autore di

Dritto al sodo e di Effortless

"Il libro delle domande brillanti ci permette di re-immaginare le nostre vite. È una fonte di trasformazione cui rifarsi ancora e

ancora per tutti coloro che aspirano a prendere decisioni migliori e a essere leader più efficaci". Dorie Clark, autrice di

Imprenditore di te stesso e The long game

"Essere un leader efficace non significa tanto avere tutte le risposte, quanto porre le domande giuste. Ne Il libro delle domande

brillanti, Warren Berger spiega perché domandare sia fondamentale per il successo e fornisce centinaia di domande che

possono aiutare a essere pensatori, partner, problem solver e leader migliori". Marshall Goldsmith, autore di Triggers

Quando ci troviamo in situazioni sfidanti e complesse, magari incerte, porre delle domande può guidarci verso decisioni

migliori. Ma le domande devono essere brillanti; quelle, cioè, che illuminano il cuore delle questioni e ci permettono di vedere

un vecchio problema sotto una nuova luce.

Il "domandologo" Warren Berger condivide qui storie stimolanti e avvincenti sul valore del saper domandare, attingendo ai

suggerimenti e alle conoscenze che ha imparato incontrando, negli anni, centinaia di innovatori, imprenditori, educatori,

psicologi e creativi, e studiando come essi pongono le loro domande, generano idee nuove e risolvono problemi.

Il frutto delle sue ricerche è condensato in questo volume, che propone ai lettori le domande essenziali per aiutarli, in

particolare, in quattro aree tematiche chiave: il decision-making, la creatività, la connessione con gli altri, la leadership.

Le domande brillanti saranno un valido supporto per:

• verificare i propri preconcetti (bias) per giudicare diversamente o prendere decisioni migliori;

• generare idee nuove per accendere il business e la ricerca creativa;

• comunicare e connettersi meglio con gli altri;

• interrogarsi sul futuro che si vuole contribuire a creare.

Domande profonde, talvolta provocatorie, ma anche pronte all'uso e da sperimentare subito, per raggiungere risultati
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significativi sul lavoro e nella vita di tutti i giorni.

Rimaniamo a disposizione per qualsiasi ulteriore chiarimento allo 0461.232337 o 0461.980546

oppure via mail a : servizioclienti@libriprofessionali.it
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