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Dall'idea di business

al successo nel mercato:
Strategie e lattiche operative
spiegate da chi le applica
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Una guida pratica per ottimizzare la propria idea di business, renderla piu efficace e trovare la strada giusta per lanciarla sul
mercato e sul web. Il libro spiega come applicare la strategia di conversione piu efficace per il proprio business e fornisce tutti
gli strumenti necessari per diventare autonomi. Insegna ad analizzare la propria nicchia di mercato per capirne il potenziale e a
valutare il budget a propria disposizione. Infine, mostra come potenziare il proprio brand positioning con il personal branding e

il metodo ikigai e ad adattare il proprio content marketing a tutti i livelli di consapevolezza.

Rimaniamo a disposizione per qualsiasi ulteriore chiarimento allo 0461.232337 o0 0461.980546
oppure via mail a : servizioclienti@libriprofessionali.it
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