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Stai cercando qualcosa che ti aiuti ad acquisire un maggior numero di incarichi in esclusiva e ad incrementare le vendite?

IL libro che hai tra le mani e ricco di strategie, tattiche, metodi e strumenti che ti aiuteranno, con un po' di impegno e voglia di
fare, a raddoppiare il tuo business nella meta del tempo.

Ecco alcuni vantaggi che potrai ottenere leggendo il libro:

1. apprendere un metodo matematico per il successo nel campo immobiliare;

2. conoscere e utilizzare al meglio le principali fonti di acquisizione;

3. prendere incarichi in esclusiva, a prezzo e con il pieno riconoscimento della provvigione;

4. fidelizzare i clienti e stimolarli a fornirti referenze;

5. ricevere un maggior numero di proposte;

6. migliorare le tue capacita negoziali e chiudere piu trattative;

7. sviluppare il tuo business.

Indipendentemente dal fatto che tu sia un principiante o un esperto, iniziare subito la lettura di questo libro ti permettera di

raccogliere il successo che meriti, migliorando le tue abilita e il tuo livello di preparazione.

Rimaniamo a disposizione per qualsiasi ulteriore chiarimento allo 0461.232337 o0 0461.980546
oppure via mail a : servizioclienti@libriprofessionali.it
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