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Descrizione

Programma di liquidazione e vendita telematica

• La liquidazione del patrimonio fallimentare• La redazione del programma di liquidazione• L’individuazione della procedura

di vendita dei beni immobili• La vendita da svolgersi dinanzi al Giudice delegato• La vendita da svolgersi dinanzi al Curatore•

Come gestire la fase della vendita e come determinare l’aggiudicazione• Come gestire la fase successiva alla vendita• I poteri

che residuano in capo al Curatore e al Giudice delegato per sospendere la vendita• La liberazione dell’immobile attratto alla

procedura• Il portale delle vendite telematiche e l’applicazione alle vendite in sede concorsuale• L’attuazione della vendita

telematica

Soluzioni di Diritto è una collana che offre soluzioni operative per la pratica professionale o letture chiare di problematiche di

attualità. Uno strumento di lavoro e di approfondimento spendibile quotidianamente. L’esposizione è lontana dalla banale

ricostruzione manualistica degli istituti ovvero dalla sterile enunciazione di massime giurisprudenziali. Si giunge a dare

esaustive soluzioni ai quesiti che gli operatori del diritto incontrano nella pratica attraverso l’analisi delle norme, itinerari

dottrinali e giurisprudenziali e consigli operativi sul piano processuale.

L’opera è un sussidio di sicura utilità per quanti professionalmente interessati alle vendite competitive nel fallimento, prima e

dopo la riforma, al programma di liquidazione e alle vendite telematiche. Gli undici quesiti proposti nel testo corrispondono a

problematiche e criticità concrete, cui l’Autore garantisce una soluzione attraverso itinerari giurisprudenziali, normativi, prassi,

consigli operativi e formule. In tal modo si risponde a quesiti del tipo: come si attua la liquidazione del patrimonio

fallimentare? Come si redige il programma di liquidazione ex art. 104-ter l. fall.? Qual è l’iter da seguire per l’individuazione

della procedura di vendita dei beni immobili? E’ necessario l’intervento nella procedura esecutiva? Come si procede nell’ipotesi

di inesistenza di una procedura esecutiva o qualora si decida di non intervenire? Come si gestisce la fase della vendita e come

si determina l’aggiudicazione? Quali sono le novità dell’introduzione del portale delle vendite telematiche e come si applica

alle vendite in sede concorsuale?

Rimaniamo a disposizione per qualsiasi ulteriore chiarimento allo 0461.232337 o 0461.980546

oppure via mail a : servizioclienti@libriprofessionali.it

www.LibriProfessionali.it è un sito di Scala snc Via Solteri, 74 38121 Trento (Tn) P.Iva 01534230220
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